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Contact 
5 allée des érables 69340 

Francheville 
 

 

 

 

Compétences 
 

 Business development 

 Innovation 

 Levée de fonds 

Formation 
 

 ESSEC Business School MBA 

 IFG – Master en management 

 EM-Lyon – Innovation & 

entrepreneuriat 

Langues 
 

 Anglais – courant 

 Espagnol - courant 

Centres d’interêt 
 

 Voile 

 Arts martiaux 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Business Developer  

PW&K Consulting  

Depuis novembre 2019  

Missions 

 Accompagner les organisations dans le développement de nouvelles activités 

BIOTEM – Laboratoire de Botechnologie 

Juillet 2016 – Aout 2019  

Missions 

 Développer une nouvelle ligne de produits destinés au contrôle de qualité alimentaire 

 Mettre en place le réseau de distribution des produits 

PFIZER Animal Health  

Avril 2009 - juillet 2011  

« Pfizer Animal Health » suite au rachat de la société Synbiotics avait besoin de 

réussir l'intégration de cette nouvelle activité au sein de ses filiales  

Missions 

 Coordonner la distribution des nouvelles lignes de produits au sein des filiales d’Amérique 

latine 

 Mettre en place un plan de formation des équipes au sein des filiales 

ARCANATURA SAS - Nutraceutiques 

2014 - 2016  

Missions 

 Accompagner l’entreprise dans la définition de son plan stratégique 

 Développer le portefeuille des produits de distribution 

VETOQUINOL – Laboratoire vétérinaire 

2001 - décembre 2002  

Missions 

 Développer un réseau de distribution en Amérique latine et en Afrique du sud 

 Coordonner l’obtention d’autorisations de mise sur le marché 

BIOMERIEUX – Immuno essais 

2003 - 2007 - Responsable projet Vikia® HIV 

Missions 

 Coordonner le développement en interne d’un test innovant pour la détection du SIDA : 

VIKIA®.HIV destiné à la fondation Mérieux 

 Faire l’interface avec les chercheurs 

 Contrôler les coûts du projet 

 Négocier les contrats de production des produits 

Entrepreneuriat 

HEPROXYS SAS 
2011 - 2014 

Fondateur dirigeant en Partenariat avec l’INSERM 

Heproxys est une Start-up créée pour la valorisation du projet REPROXX 

Missions 

 Gérer la société en tant en tant que mandataire social 

 Négocier les accords de licence 

 Réaliser la levée de fonds 

Chargé de mission 

AMBASSADE DE FRANCE - COLOMBIE 

Chargé de mission 

Janvier 1987 - avril 1993 (6 ans 4 mois) 

 Contrats à temps partiel  pendant la durée de mes  études 

Missions 

 Accompagner des entreprises référées par le Centre Français du Commerce Extérieur  

 

 

De formation scientifique complétée par un MBA à l'ESSEC, ma passion est de participer à la 

conception et à la réalisation de stratégies à même de créer de la valeur pour un laboratoire 

pharmaceutique ou du secteur des sciences de la vie.  

Disponibilité immédiate 

contact@pwk.ovh 

07 66 72 25 96 
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